KRAMER . GREBE

KRAMER+GREBE ist innovativer Partner fiir anspruchsvolle Werkzeug- und Formldésungen in der
Gieldereiindustrie — spezialisiert auf komplexe Geometrien und hoéchste Qualitatsanforderungen.
Unsere Starke liegt in der engen, professionellen Zusammenarbeit mit Kunden weltweit.

Daflir brauchen wir Dich - verstarke unser Team als:

Key Account Manager (m/w/d)
Formen und Werkzeugbau.

¢ Betreuung und strategische Entwicklung bestehender Kundenbeziehungen sowie
Gewinnung neuer Kunden;

¢ Kundenakquisition durch professionelle Prasentationen und personliche Gesprache;

Erstellung, Verhandlung und Verwaltung von Angeboten sowie Vertrags- und

Dokumentenlage;

Planung und Uberwachung der Projektabwicklung — von der Konzeption bis zur Umsetzung;

Uberwachung von Meilensteinen, Terminen, Budget und Qualitat;

Claim-Management: Uberpriifung und Erstellung begriindeter

Nachtragsforderungen;

Marktanalysen und regelmaRiges Reporting.
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Technische Berufsausbildung + mehrjahrige Erfahrung im Werkzeugbau und
Gielereiindustrie;

Fundierte Kenntnisse von Gieldereiwerkzeugen, Prozessen und Branchendynamiken;
Verhandlungssichere Englischkenntnisse (oder Lernbereitschaft);

Sicherer Umgang mit MS Office, ERP- und PDM-Systemen sowie CAD-Viewern;
Fachkompetenz gepaart mit echtem Einfihlungsvermégen fiir Kundenbediirfnisse;
Selbststandigkeit, Losungsorientierung und Durchsetzungsvermégen;

Strukturierte Arbeitsweise und Kostenbewusstsein.
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Langfristige Perspektiven;

Attraktive Vergltung und umfangreiche Sozialleistungen;
Flexible Arbeitszeiten in modernem Umfeld;
Weiterbildung und echte Entwicklungschancen;

Flache Hierarchien und kollegiales Team;

Dann freuen wir uns auf Deine kompletten Bewerbungsunterlagen mit Angabe des friihesten
Eintrittstermins! Email: personal@kraemer-grebe.de



